
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

会員各位           函館商工会議所【ＦＡＸ情報】       送信１/２ページ 

本セミナーでは、（１）営業職に求められる考え方と行動を強化する 
（２）営業の原理原則を学ぶ 
（３）今期の目標必達のためのＰＤＣＡマネジメントで具体策をつくる 

について講義・トレーニング・ディスカッションを通じて、実践的に学んでいただきます。 

コンサルタント歴33年。 

大手上場コンサルタント 

会社を経て、2000年に 

創業。これまでサポート 

した企業は5,000社を 

超える。 


